
We are Hiring

Kundenbetreuung: Du bist erster Ansprechpartner für unsere Schlüsselkunden und sorgst
für eine kontinuierliche, vertrauensvolle Beziehung.
Strategieentwicklung: Gemeinsam mit der Geschäftsführung arbeitest du Strategien aus, um
unser Unternehmen voranzubringen und unsere Position im Markt zu stärken.
Netzwerkpflege: Du baust und pflegst den Kontakt zu Bildungseinrichtungen und anderen
relevanten Partnern aus, um unseren Kundenstamm stetig zu erweitern und zu festigen.
Vermarktung: Du identifizierst potenzielle Verkaufschancen und treibst die Vermarktung
unserer Werbeflächen im Bildungsbereich voran.

Stellenbeschreibung
Wir sind auf der Suche nach einem engagierten Key Account Manager, der unser Team in
Vollzeit verstärken möchte. In dieser Schlüsselposition spielst du eine zentrale Rolle in der
Vermarktung unserer Werbeflächen im Bildungsbereich.

Deine Aufgaben:

Key Account Manager:in
Vollzeit, Linz

Wir über uns
Wir sind ein erfolgreiches Unternehmen aus Linz, das sich früh auf den Aufbau
außergewöhnliche Employer Branding Möglichkeiten spezialisiert hat. Unser Ziel war und ist
es seit jeher, Unternehmen dabei zu unterstützen, ihre Arbeitgebermarke gezielt bei der
jungen Zielgruppe zu positionieren. Mit unserem engagierten Team haben wir uns einen
Namen als verlässlicher Partner in der Branche gemacht.

Motivationsschreiben an:

daniela@chargeandgo.at

 Spannende Tätigkeit in einem innovativen und wachsenden Unternehmen

 Möglichkeit, eigene Ideen einzubringen und umzusetzen

 Ein motiviertes und freundliches Team

 Attraktive Vergütung und Entwicklungsmöglichkeiten

Wir bieten:


